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Experiencia: 

Licenciada en Comunicación por la Universidad de Sevilla
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Social Media Manager en Posicionamiento Eficaz

Social Media Manager en Social Media Eficaz
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@insidemurcia @aqueresm
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1. Facebook y Twitter profesional
(Olvida todo lo que sabes a nivel de usuario)
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 5

Facebook y Twitter, dos viejas conocidas a nivel usuario pero… ¿Y a nivel 
profesional? Cinco características de Facebook y Twitter que te demostrarán 
que no las conoces.

Un poco de estadística: ¿Quién está, cómo y cuánto tiempo pasa en Facebook y 
Twitter? ¿Por qué mi empresa debe gastar recursos en estar en alguna de las 
dos o las dos?

Cinco pasos en 15 minutos para crear tu página de empresa ‘perfecta’ de 
Facebook. Pon tu cronómetro.

Cinco pasos en 5 minutos para crear tu perfil ‘perfecto’ de Twitter. Pon tu 
cronómetro.
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1-. FACEBOOK: Es el momento de recuperar el perfil para 
IMPULSAR la página 

2-. FACEBOOK: La publicidad pagada es efectiva pero 
engañosa… ¿Quieres impresionar o vender?

3-. TWITTER: Los alcances y seguidores  no crean impactos
sin interacción.

4-. TWITTER: El MD es la vía  a seguir

5-. El futuro de FACEBOOK y TWITTER es…
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Un poco de estadística: ¿Quién está, cómo y cuánto tiempo pasa en Facebook y 
Twitter? ¿Por qué mi empresa debe gastar recursos en estar en alguna de las 
dos o las dos?
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¿Qué tenemos que tener claro para  VENDER EN 
FACEBOOK?

1-. LA GENTE ESTÁ COTILLEANDO EN SUS PERFILES no 
piensa en CONSUMIR

2-. LA GENTE MIENTRAS COTILLEA, O CHATEA QUIERE 
ENTRETENERSE, aceptará un contenido entretenido 
aunque sea de una marca comercial.

3-. LA GENTE MIENTRAS COTILLEA  Y SE ENTRETIENE 
también quiere GANAR DINERO. Aceptará publicidad si hay 
sorteos, promociones, descuentos o juegos.

4-. LA GENTE MIENTRAS COTILLEA, SE ENTRETIENE, GANA 
DINERO Y CHATEA quiere estar informada… PSÉ PSÉ…
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FACEBOOK DESDE LA MENTE DE UN USUARIO

ME ABURRO, VOY A FB

USO FB Y LAS MARCAS PARA SACAR BENEFICIO

NO QUIERO LEER, 
QUIERO VER

¿QUÉ HAGO HOY?

Quiero ver qué hacen mis amigos, qué comentan, 
qué les gusta, vídeos divertidos. Busco algo que me 
haga reír y que distraiga. NO QUIERO DRAMAS.

- Descuentos cada semana
- Regalo directo productos 
- Concursos con recompensa de 
experiencias

Muestras de productos, tutoriales do it yourself, exposición 
personal del vendedor, PERSONALIZAMOS la marca.

Agenda eventos, noticias curiosas del sector  ó 
contenido exclusivo y de CALIDAD
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FACEBOOK DESDE LA MENTE DE UN VENDEDOR

ENTRETENIMIENTO

PROMOCIONES, DESCUENTOS Y CONCURSOS

VÍDEOS SELFIE

INFORMACIÓN

Vídeos, comentarios, testimonios, concursos, juegos, 
recompensas, retos, interacciones…

- Descuentos cada semana
- Regalo directo productos 
- Concursos con recompensa de 
experiencias

Muestras de productos, tutoriales do it yourself, exposición 
personal del vendedor, PERSONALIZAMOS la marca.

Agenda eventos, noticias curiosas del sector  ó 
contenido exclusivo y de CALIDAD
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¿Qué tenemos que tener claro para  VENDER EN TWITTER

1-. LA GENTE ESTÁ INFORMÁNDOSE, y siguiendo a personas 
siempre con una motivación. 

2-. LA GENTE USA TWITTER PARA LUCIRSE, como canal 
narcisista de comunicación.

3-. LA GENTE MIENTRAS QUE SE INFORMA y se LUCE, sigue 
a marcas para APRENDER y conseguir VENTAJAS 
ECONÓMICAS.

4-. LA GENTE usa el ‘anonimato’ DE TWITTER para 
aprovecharlo como canal de ATENCIÓN AL CLIENTE o 
directamente para plantear sus quejas y sugerencias.
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TWITTER DESDE LA MENTE DE UN USUARIO

¿QUÉ ESTÁ PASANDO AHORA MISMO?

USO TWITTER Y LAS MARCAS PARA SACAR BENEFICIO

LEO, PERO NO 
ENTRO EN ENLACES

¿QUÉ HAGO HOY?

Quiero información al minuto, por 
eso sigo  a medios y a perfiles 
relevantes de mi entorno

Uso éste canal para PEDIR cosas
Uso éste canal para QUEJARME
Uso éste canal para solicitar 
opiniones y ayuda

Me gusta la información concisa
Tolero bien las imágenes y los vídeos vimeo 1 minuto

Agenda eventos, noticias curiosas del sector  ó 
contenido exclusivo y de CALIDAD
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TWITTER DESDE LA MENTE DE UN VENDEDOR

¿QUÉ ESTÁ PASANDO AHORA MISMO?

USO TWITTER Y LAS MARCAS PARA SACAR BENEFICIO

LEO, PERO NO 
ENTRO EN ENLACES

¿QUÉ HAGO HOY?

Doy Tweets de la actualidad de mi localidad

Comento las noticias del día en mi localidad

Respondo a todas las interacciones 
Ofrezco ventajas por seguirnos
Tweet diario de oferta LAST 
MINUTE

Doy la información importante en los 140 caracteres. Los 
enlaces sólo son de apoyo. 
Trabajo los vídeos de 1 minuto de Vimeo.

Ofrezco tweets de Agenda eventos de mi localidad
Personalizo la marca  con Tweets de eventos
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Cinco pasos en 15 minutos para crear tu página de empresa ‘perfecta’ de Facebook. 
Pon tu cronómetro.

¿Qué tiene que tener?

1-. FOTO DE PORTADA IMPACTANTE

2-. PESTAÑAS PERSONALIZADAS

3-. CREA TU LLAMADA A LA ACCIÓN (Genial para MÓVIL Y TABLETS)

3-. VÍDEO DE PRESENTACIÓN, COMENTARIOS Y VALORACIONES

5-. INFORMACIÓN COMPLETA  (PERO CON PALABRAS CLAVE)
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2-. PESTAÑAS PERSONALIZADAS 

https://www.socialtools.me/

FÍJATE EN ESTO

Cinco pasos en 15 minutos para crear tu página de empresa ‘perfecta’ de Facebook. 
Pon tu cronómetro.
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3-. CREA TU LLAMADA A LA ACCIÓN (Genial para MÓVIL Y TABLETS)
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LA LLAMADA A LA ACCIÓN PASA 
DESAPERCIBIDA PARA LA VERSIÓN 
PC O TABLET, DONDE TIENEN MÁS 
PRESENCIA LAS PESTAÑAS 
PERSONALIZADAS Y LAS APPS

PERO EN LA VERSIÓN MÓVIL ES LO 
MÁS IMPORTANTE Y LO QUE 
PRIMERO SE VE.

LO SEGUNDO QUE SE VE, ES SI LA 
PÁGINA TIENE VÍDEOS 
PUBLICADOS. 

DE AHÍ SU IMPORTANCIA
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3-. VÍDEO DE PRESENTACIÓN, COMENTARIOS Y VALORACIONES

No hay excusas para hacer un vídeo de presentación en 1 minuto

www.stupeflix.com

Pide valoraciones a tu entorno. Con 10 bastará

http://www.stupeflix.com/
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5-. INFORMACIÓN COMPLETA  (PERO CON PALABRAS CLAVE)

¿Sabías que Facebook tiene su propio buscador interno? 

Incorpora a tus textos de información las palabras clave de tu negocio
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Cinco pasos en 5 minutos para crear tu perfil ‘perfecto’ de Twitter. Pon tu 
cronómetro.

1-. PERSONALIZA FOTO PERFIL, FOTO DE FONDO Y 
FOTO DESTACADA

2-. PALABRAS CLAVE EN INFORMACIÓN

3-. ¿A quien sigues? ¿Quién te sigue? 

HAZ UNA BUENA LIMPIEZA
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No hay gran diferencia entre 
lo que se muestra en la APP 
de Twitter para móvil y 
tablet con la de PC pero…

¡¡¡LAS DIFERENCIAS VIENEN 
CON LOS ALCANCES!!!!
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CAPTURA DE MI CUENTA DE TWITTER MISMO MOMENTO EN 
PC Y APP MOVIL… ¿Nos enseña Twitter lo que quiere??
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¿Por  qué no nos enseña lo mismo?

La APP de Twitter para móvil tiene una configuración especial que muestra 
antes unos contenidos u otros en relación a tres términos: 

- INTERACCIONES CON ESA CUENTA
- IMPORTANCIA Y NIVEL DE INFLUENCIA DE ESA CUENTA
- HORA   (A más tiempo sin conectarse el usuario, peor recorrido)



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 5

2-. El método del 5 para 
una gestión eficaz
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EMPECEMOS POR EL FINAL… ¿QUÉ QUIERO CONSEGUIR?
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¿CÓMO PUEDO CONSEGUIRLO?

TÉCNICA                                    MÉTODO DEL CINCO

HERRAMIENTAS                       EXCEL, HOOTSUITE, PICKTOCHART, SOCIAL TOOL

ORGANIZACIÓN                       ¿SÉ QUÉ ES LO QUE TENGO QUE HACER?

PLANIFICACIÓN                       ORGANIGRAMA
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ASÍ FUNCIONA EL MÉTODO DEL CINCO PARA FACEBOOK Y TWITTER

1-. ¿Cuántas publicaciones haremos en Facebook al día y a la semana?  Ej. 1 al día.

2-. Qué tipo de publicación: 

3-. ¿Qué tipo de soporte?

4-. ¿Qué necesito para conseguirlo? 

EMOCIONAL, COORPORATIVA, INFORMATIVA, 
JUEGO-CONCURSO, TESTIMONIO O SELFIE.C

TEXTO Y ENLACE, FOTO TEXTO Y ENLACE, VÍDEO, 
INFOGRAFÍA, ILUSTRACIÓN, PODCAST

Contenidos corporativos en mi web
Noticias del sector
Generar Concursos y Juegos
Crear ilustraciones, imágenes e infografías
Generar vídeos y podcast
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ASÍ FUNCIONA EL MÉTODO DEL CINCO PARA FACEBOOK Y TWITTER

¿Cómo fabrico o genero contenidos…

Contenidos corporativos en mi web
Noticias del sector
Generar Concursos y Juegos
Crear ilustraciones, imágenes e infografías
Generar vídeos y podcast

http://www.freepik.es/

http://piktochart.com/

http://www.socialtools.me

http://www.stupeflix.com/

IMÁGENES Y DISEÑOS GRATIS 
CON ATRIBUCIÓN

DISEÑO DE INFOGRAFÍAS E ILUSTRACIONES PROPIAS

CREACIÓN DE CONCURSOS, JUEGOS Y TEST PARA FB

CREACIÓN DE VÍDEOS CORPORATIVOS SENCILLOS

http://www.freepik.es/
http://piktochart.com/
http://www.socialtools.me/
http://www.stupeflix.com/
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¿Qué hacemos cada día? Cómo elaborar un planning semanal y 
programar contenidos, interacciones y monitorizar.

Las 5 tareas diarias del Método del CINCO

1-. MONITORIZAR (Qué está pasando en mis RRSS)

2-. PUBLICAR

3-. INTERACTUAR

4-. CREAR MATERIAL SEMANAL

5-. REPERCUSIÓN
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Y además….         INTERACCIONES 

En Twitter.

PASO 1: Entra en cuenta de competencia

PASO 2: Selecciona 8 cuentas diarias de 
personas que crees que pueden ser 
clientes potenciales

PASO 3: INTERACTURA 
INTERESADAMENTE CON ELLAS

REPARTE MENCIONES, RT, SEGUIR Y 
FAVORITOS

Haz:

@POSIBLE1                     RT
@POSIBLE 2                    RT
@POSIBLE 3                     @mencion
@POSIBLE 4                     @mencion
@POSIBLE 5                     FAVORITO
@POSIBLE 6                     FAVORITO
@POSIBLE 7                      SIGUE
@POSIBLE 8                      SIGUE
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Y además….         INTERACCIONES 

En FACEBOOK

PASO 1: BUSCA grupos donde puedan 
estar tus clientes

PASO 2: A través de la página o del perfil 
que va asociado a la página, utiliza la 
posibilidad de mandar mensaje para 
interactuar.  ELIGE BIEN A QUIEN

PASO 3: CREA EVENTOS y compártelos

HAZ ME GUSTA. Sé generoso

RECUERDA

Los problemas actuales de alcance por 
parte de las páginas de facebook hacen 
necesario el apoyo de un perfil privado 
bien trabajado para conseguir alcances 
de nivel. 

CUIDADO: 

Si mandas mensajes a personas que no 
conoces puedes ser alguna vez 
sancionado. No mandar más de 2 al día
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DOS PREGUNTAS COMUNES…

1-. Alcance de Facebook. Cuando 
publicar lo que sea ya no vale.

2-. Twitter ¿Debo seguir a todo el 
que me siga? ¿Cómo consigo 
hacer crecer mis seguidores, 
interacciones e influencia?



3-. Gana dinero con las 
redes sociales
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3-. Gana dinero con las redes sociales.
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¿Qué quiere decir ganar dinero con tus RRSS?

1-. Recuperar la inversión/gasto que haces en gestionar 
tus RRSS
2-. Conseguir nuevos clientes
3-. Conseguir contactos para hacer venta
4-. Lograr inscripciones 
5-. Lograr ventas directas de productos
6-. Lograr tráfico para tu website
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la 

IPPE: 

INFORMACIÓN
PROMOCIONES
PUBLICIDAD 
ENTRETENIMIENTO

¿Cómo?

Concursos, gamificación, publicidad, marketing de 
contenidos y técnicas de marketing viral. 

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la IPPE: 

Concursos                    SOCIALTOOLS.ME
Gamificación SOCIALTOOLS.ME
Marketing de contenidos              BLOG PROPIO
Marketing Viral            INTERACCIONES
Publicidad                  Facebook Ads y Twitter Cards

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la IPPE: 

Concursos                    SOCIALTOOLS.ME
Gamificación SOCIALTOOLS.ME

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la IPPE: 

Concursos y Gamificación EJEMPLOS

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la IPPE: 

Concursos y Gamificación EJEMPLOS

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Para ganar dinero en RRSS tienes que dar la IPPE: 

Interacciones y MkT contenidos

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Publicidad de Facebook 

(Cómo invertir lo mínimo para sacar el máximo alcance)
Así se configura el grupo de anuncio perfecto. 

3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Publicidad de 
Facebook 
Así se configura el grupo de 
anuncio perfecto. 

3-. Gana dinero con las redes sociales.

¿Dónde está la CLAVE? 

CREAR GRUPOS DE ANUNCIOS 
POR CADA OBJETIVO Y 
PÚBLICO

A MÁS SEGMENTACIÓN + CONVERSIÓN.

NO BUSCAMOS ALCANCE, 
BUSCAMOS CONVERSIÓN
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 5

Publicidad de 
Facebook 
Así se configura el grupo de 
anuncio perfecto. 

3-. Gana dinero con las redes sociales.
Ejemplo: 

Anuncio Curso Facebook y Twitter

Anuncio 1: Jóvenes, universitarios en Murcia
Presupuesto: 20 euros
Duración: 1 semana

Anuncio 2: Empresarios y autónomos Murcia
Presupuesto: 20 euros
Duración: 1 semana

Anuncio 3: Público interesado en marketing en Murcia
Presupuesto: 20 euros
Duración: 1 semana



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 53-. Gana dinero con las redes sociales.

Ejemplo: 

Anuncio Curso Facebook y Twitter

MEDIREMOS RESULTADOS DE LOS TRES GRUPOS DE ANUNCIOS  después 
de la primera semana y 

AÑADIMOS PRESUPUESTO
ANULAMOS ANUNCIOS QUE NO VALGAN.
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 53-. Gana dinero con las redes sociales.

PREGUNTAS FRECUENTES: 

¿Qué es mejor anuncio o post patrocinado?

¿Dónde coloco mi anuncio para que tenga más rentabilidad?

¿Qué pasa si no noto ningún impacto?
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Publicidad de Twitter (Twitter cards)

(Cómo invertir lo mínimo para sacar el máximo alcance)
Así se configura el grupo de anuncio perfecto. 

3-. Gana dinero con las redes sociales.

Según estadísticas de la APP profesional SocialBro, las Twitter
Ads La publicidad en Twitter genera leads a un tercio del coste 
de otros canales de marketing y tiene un porcentaje de clics de 
8 a 24 veces más alto que los anuncios de Facebook. Es cada vez 
más habitual que veamos tuits promocionados en nuestro 
timeline y si no fuera por la pequeña flecha amarilla que indica 
que es publicidad ni nos percataríamos.

https://blog.twitter.com/2014/hootsuite-twitter-ads-drive-leads-at-one-third-the-cost-of-other-paid-channels
http://www.smartinsights.com/internet-advertising/internet-advertising- analytics/display-advertising-clickthrough-rates/
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3-. Gana dinero con las redes sociales.
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Publicidad de 
Twitter

(Twitter cards)
Como crear un buen anuncio

3-. Gana dinero con las redes sociales.

OPCIÓN MÁS INTERESANTE
DE CARA A CONVERSIONES
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(Twitter
cards)
Como crear un buen 
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4-. ¡Alarma, nos critican!
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 54-. ¡Alarma, nos critican!

¿Cómo desactivar una bomba de reputación online para mi empresa en 
Facebook y Twitter? Ensaya tu lado más ‘Polite’.

Reputación Online

Ver: http://www.aqueresocialmedia.com/blog/2013/10/como-gestionar-un-crisis-de-reputacion-
online/

El caso Donettes y la campaña de “A pedir al metro”

http://www.aqueresocialmedia.com/blog/2013/10/como-gestionar-un-crisis-de-reputacion-online/


TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 54-. ¡Alarma, nos critican!

¿Cómo desactivar una bomba de reputación online para mi empresa en 
Facebook y Twitter? Ensaya tu lado más ‘Polite’.

¿Qué hacemos ante una crisis de reputación online?

1-. Contestar lo más rápido posible

2-. Intentar llevar la comunicación a la esfera privada

3-. Compensar

4-. Bloquear y contar lo que ha pasado a nuestros seguidores
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5-. ¿Lo estamos 
haciendo bien?
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 55-. ¿Lo estamos haciendo bien?

LA MEJOR MANERA DE MEDIR LOS RESULTADOS DE UNA 
CAMPAÑA ESPECÍFICA O DE LAS ACCIONES REALIZADAS EN 
UN PERIODO DE TIEMPO ES:

1-. Impactos reales: ¿He vendido más? ¿Ha entrado más 
gente a mi  tienda? ¿He recibido más peticiones de 
presupuestos?

2-. Impactos virtuales (Suelen ser previos o ir de la mano de 
los reales)

Google Analytics

Facebook Analytics

Twitter Analytics
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¿Qué nos interesa de Google Analytics?   ADQUISICIÓN
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 55-. ¿Lo estamos haciendo bien?

¿Qué nos interesa de Facebook Analytics?    INTERACCIONES Y ALCANCE



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 55-. ¿Lo estamos haciendo bien?

¿Qué nos interesa de Twitter Analytics via Social Bro?    

NUEVOS SEGUIDORES

INTERACCIONES CON SEGUIDORES
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SEGUNDA PARTE PRÁCTICA

1. Herramientas profesionales.
2. Casos de éxito.
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 5

Buffer

Hootsuite

Feedly

SocialTools

1-. Herramientas profesionales
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 51-. Herramientas profesionales

Aplicaciones que pueden facilitarnos las labores de programación de contenidos 
AJENOS
BUFFER:  https://bufferapp.com/app

https://bufferapp.com/app
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TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 51-. Herramientas profesionales
Aplicaciones que pueden facilitarnos las labores de monitorización y publicación 
de CONTENIDO PROPIO

HOOTSUITE: https://hootsuite.com

https://hootsuite.com/
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Campaña Facebook

Festival Ser o no Ser

2-. Casos de Éxito
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito: Festival Ser o no Ser

AQUÍ COMENZÓ LA CAMPAÑA
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito: Festival Ser o no Ser

PUNTO DE PARTIDA: 

- Página con 600 me gusta (La mayoría del certamen anterior)
- Publicaciones arbitrarias, personalizadas e intuitivas
- 3 cortos presentados a concurso

OBJETIVO QUE NOS PIDIERON

- Conseguir al menos 13 cortos presentados al concurso



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito: Festival Ser o no Ser

OBJETIVOS CONSEGUIDOS EN 2 MESES de campaña

- Página con + 900 me gusta
- 33 cortos presentados 
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Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito: Festival Ser o no Ser

¿QUÉ HICIMOS?   El método del 5

PRIMERA PARTE

TRABAJO PREVIO FACEBOOK

Activación perfil para trabajar 
sobre el Festival.

Búsqueda de páginas o perfiles 
relacionados con nuestro 
público objetivo: 

- Estudiantes de Audiovisual
- Productoras Audiovisuales
- Escuelas de cine
- Escuelas de arte dramático

CONTACTO DIRECTO FACEBOOK

Mandamos mensaje directo a todas esas productoras y 
perfiles pidiendo que compartieran en sus muros la 
información del Festival, y animando a la participación. 
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¿QUÉ HICIMOS?   El método del 5

PRIMERA PARTE

TRABAJO PREVIO TWITTER

Búsqueda de páginas o perfiles 
relacionados con nuestro 
público objetivo: 

- Estudiantes de Audiovisual
- Productoras Audiovisuales
- Escuelas de cine
- Escuelas de arte dramático

CONTACTOS DIARIOS

Incentivamos mediante 
menciones, RTs, Favoritos y 
Seguimientos el contacto y la 
interacción con todas las 
cuentas que tuviesen como 
protagonistas a gente de 
nuestro público objetivo. 
Usamos para la segmentación 
la herramienta SOCIALBRO
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¿QUÉ HICIMOS?   El método del 5

SEGUNDA PARTE

ESTRATEGIAS ESPECÍFICAS EN FACEBOOK

Activamos las siguientes estrategias: 

1-. Frase motivación los LUNES
2-. Publicidad de los cortos presentados 
los MARTES
3-. Información sobre el festival los 
MIÉRCOLES
4-. Información sobre cine y teatro los  
JUEVES
5-. Información del Concurso de Relatos de 
Superación y publicación de los relatos 
que nos iban llegando.

ELEMENTOS DISEÑADOS

- Diseño y publicación de 1 
vídeo cada 15 días sobre el 
festival y sus diferentes 
modalidades.

- Infografías para la frase del 
lunes

- Seguimiento de concurso 
de relatos.
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¿QUÉ HICIMOS?   El método del 5

SEGUNDA PARTE

ESTRATEGIAS ESPECÍFICAS EN TWITTER

Activamos las siguientes estrategias: 

1-. Frase motivación los LUNES
2-. Publicidad de los cortos presentados 
los MARTES
3-. Información sobre el festival los 
MIÉRCOLES
4-. Información sobre cine y teatro los  
JUEVES
5-. Información del Concurso de Relatos de 
Superación y publicación de los relatos 
que nos iban llegando.

ELEMENTOS ESPECÍFICOS

- Estrategia de seguimientos 
planificados y 
automatizados para cuentas 
de nuestro público objetivo. 

- Tweets con Hashtag
basados en el Cine

- Petición directa de 
colaboración a cuentas 
oficiales relacionadas con la 
temática.
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¿QUÉ HICIMOS?   El método del 5

TERCERA PARTE

PUBLICIDAD PAGADA EN FACEBOOK

Cantidad 40 euros en 2 meses



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito en Twitter: Airbnb



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 52-. Casos de Éxito en Twitter: Airbnb



TU NEGOCIO RENTABLE EN FACEBOOK

Y TWITTER. EL MÉTODO DEL 5

Ruegos y preguntas
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