
Cómo convertirse en un 

emprendedor digital

Víctor Campuzano - https://vicampuzano.com - @vicampuzano

https://vicampuzano.com


Acerca de Víctor Campuzano
¡Hola! Soy Víctor Campuzano y llevo más de 10 años formándome en 

la universidad más dura, la que mejor prepara y la única que garantiza 

el crecimiento profesional y la 

valía: la universidad de la experiencia profesional. He pasado por casi 

todos los niveles, desde poner tornillos en ordenadores hasta asesorar 

a empresarios que facturan por encima de los 300 millones de euros al 

año. El entusiasmo, la capacidad de crecimiento, la disciplina, 

formación continua y el trabajo duro me han llevado 

a cultivar la experiencia necesaria para convertirme en un 

aliado estratégico para tu equipo de marketing digital y para tu 

negocio.

Emprendedor, Knowmad, papi presente, amante de la conciliación 

real, amante del trabajo libre, de la productividad, de la creación de 

valor, de la libertad horaria, financiera y geográfica. Y de la de religión.
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Vamos a hablar de motivación

Imagina una persona que está en peor situación que 

tú, que ha pasado por tragedias peores

Ahora mira a la persona que tienes al lado, porque 

esa es la persona que has imaginado

Tu misión: fíjate en tu/su actitud, porque este taller 

funcionará sólo si abres la mente



¿Qué significa ser 

emprendedor digital?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?

Los nuevos paradigmas de trabajo, empleo y futuro

• La tecnología y digitalización nos ha hecho esclavos de las exigencias de hiper-conexión.

• La sociedad nos obliga a mantenernos en contacto continuo.

• La sociedad ha cambiado, trayendo nuevas exigencias. Ahora debemos ser buenos, sanos, 

ejercitarnos, tener carrera profesional, ayudar en casa, ser grandes madres, leer, estudiar, cocinar, 

planchar, saber idiomas, etc.

• Conforme crece la exigencia a la que se nos somete, crece la necesidad de una conciliación real de 

nuestro plano profesional, personal y familiar.

• El 95% de las personas continúan con el sistema impuesto desde hace muchos años: estudia, 

encuentra un trabajo estable, ten hijos, jubílate.

• No existe un trabajo estable, ni una seguridad infinita, ni una jubilación garantizada.



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?

Existen los llamados Knowmads

• Personas capaces de colaborar con cualquier persona en cualquier sitio y cualquier lugar.

• Flexibles, abiertos al cambio e innovadores.

• Con capacidades y aptitudes digitales. No necesariamente perfiles técnicos pero si que se 

desenvuelven bien en el entorno tecnológico y digital.

• Capaces de trabajar en remoto y de gestionar su motivación, capacidad, tiempo, ser productivos y 

proactivos.

• Lo llamado Knowmad es más una mentalidad que un perfil laboral. Cualquiera puede ser Knowmad.

Recomendado: https://www.youtube.com/watch?v=copin7W0bwo

• Tan solo en EE.UU actualmente hay 53 millones de personas trabajando como Knowmads.

• Se estima que para el 2020 el 45 % de la fuerza laboral mundial va a ser Knowmada.



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?

Ventajas del buen emprendedor digital

• Libertad. Para trabajar donde se quiera, 

cuando se quiera, como se quiera, en lo que 

se quiera.

• Conciliación real de la vida profesional, 

personal y familiar.

• Realización personal, crecimiento y 

motivación.

• Seguridad y estabilidad de tener un negocio 

real.



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?

Retos a los que se enfrenta quien emprende en digital

• Sensación de no estar haciendo lo que se 

espera de nosotros.

• Soledad.

• Sobrecarga de trabajo si hay mala gestión.

• Falta de productividad, procrastinación.

• Fijación y persecución de objetivos.



Mitos y verdades 

acerca del 

emprendimiento 

digital

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Prefiero la seguridad de un empleo 

estable”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“La felicidad pasa por un empleo 

digno y un salario mensual estable”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Emprender es demasiado 

arriesgado para viejos de más 

de 30”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Trabajar desde casa no es 

trabajar”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Emprender en Internet es una 

burbuja a punto de estallar”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Es una salida para gente en 

paro que no encuentra trabajo”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Deben tenerse conocimientos 

técnicos y de marketing para 

poder hacerlo todo

nosotros mismos”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“La gente de éxito lo consigue 

sin invertir dinero y con apenas 

costes”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“Presenta retos para los que la 

mayoría no estamos preparados”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“La mayor parte de la gente que 

lo intenta fracasa”
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“Puede darnos la vida que 

siempre hemos querido, pero 

hay que pelearlo”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



“No es para todos pero 

cualquiera puede conseguirlo”

Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Qué significa ser emprendedor digital?



¿Podría yo convertirme 

en emprendedor o 

emprendedora digital?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

El primer análisis de emprendimiento personal

¿Qué futuro quiero para 

mí?

¿Cómo podría financiar 

ese futuro?

¿Quién soy y qué tengo 

para el mundo?

¿Quién estaría dispuesto a 

pagar lo que necesito por lo que 

ofrezco?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

¿Qué espero de mi futuro?

• Tener claro qué es lo que me motiva realmente.

• Encontrar mi propósito, mi plan.

• Soñar en un futuro ideal.

• Concretar esos objetivos.

• No pensar en la trascendentalidad de “toda la vida”. 

Pensar en medio plazo.

• ¿Quién se atreve a revelar su sueño?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

Ejemplo práctico: herramienta para saber dónde estamos y qué queremos

Fuente: 

https://i.pinimg.com/originals/9f/b1/37/9fb137d7390d

120c9bab421f19d87aa4.png

PRÁCTICA

https://i.pinimg.com/originals/9f/b1/37/9fb137d7390d120c9bab421f19d87aa4.png


Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

¿Cómo podría financiar ese futuro?

• ¿Cuál es el mínimo de ingresos necesario para mi lifestyle?

• ¿Qué gastos, fijos y variables, acarreará ese lifestyle?

• ¿Qué margen de imprevistos necesito contemplar?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

Ejemplo práctico: cálculo de ingresos mínimos anuales que yo necesitaba
PRÁCTICA



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

¿Quién soy y qué tengo para el mundo?

• Comprender la diferencia entre quién soy y 

quién querría ser.

• Entender el coste de seguir queriendo ser 

frente a explotar quién soy.

• Encontrar mis verdaderas habilidades y fuente 

de valor para los demás.

• Comprender la diferencia entre “lo que puedo 

hacer” y “lo que quiero hacer”.

• ¿Qué me hace una persona única?

• ¿Cómo se traduce eso en valor para los 

demás?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

Ejemplo práctico: Kalyan Varma, hidú que dejó Yahoo para hacer fotografías

• Trabajaba en Yahoo como ingeniero de 

seguridad y criptografía.

• Ganó el premio Yahoo Super Star en 2003. 

Distinción que sólo se concede a 12 personas 

de 11.000 empleados.

• Al año de recibir el premio decidió dejar el 

trabajo y cumplir su sueño: viajar por el 

mundo y ser fotógrafo de naturaleza salvaje.

• A día de hoy gana premios, imparte

workshops, vive de esta pasión, de su sueño.

PRÁCTICA



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

¿Son historias lejanas de personas de lejos, casos muy 

concretos? Vamos. ¿Es un acto de FE?

• Trabajaba en una gran empresa, líder de mercado, como

analista digital.

• Con menos de 30 años ya tenía el puesto asegurado, un 

gran salario y buenas condiciones.

• Jugueteaba con proyectos de nicho, generando aún más

ingresos pasivos (sobresueldo).

• Lo dejó todo para dedicarse a su pasión y compartir lo 

que aprendió con los demás.

• En menos de 2 años se ha convertido en uno de los

infoproductores como mayor facturación de habla

hispana.

• Su proyecto ya emplea a más de 5 personas.

PRÁCTICA

Javier Elices - monetizados.com

http://monetizados.com


Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

¿Quién y de qué forma estaría dispuesto a pagar lo que puedo ofrecer 

para financiar lo que quiero obtener?

• ¿Existen personas o empresas dispuestas a pagar por lo 

que ofrezco?

• ¿De qué forma y a qué precio?

• ¿Cuánto de “lo que ofrezco” tendría que aportar para 

obtener el beneficio que necesito?

• ¿Cómo puedo igualar la ecuación?



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

Caso práctico: Debemos 

hacer que todo cuadre, 

no sólo el dinero

Ejemplo de cómo cuadré 

mi servicio Growth Up a 

mi deseo de futuro y 

presente

PRÁCTICA



Cómo convertirse en un emprendedor digital¿Podría yo convertirme en emprendedor/a digital?

“Conviértete en el tío o la tía de 

algo y explótalo”
Víctor Martín en el Hotmart Start de Madrid 2017



Mindset necesario para 

convertirse en 

emprendedor digital



Cómo convertirse en un emprendedor digitalMindset necesario para convertirse en emprendedor/a digital

Aprende a convivir con el miedo

• Las personas de éxito también tienen miedo.

• Las personas de éxito saben sacarle partido al 

miedo.

• Las personas de éxito no ceden el control al miedo.

• Si sabes que el miedo puede contigo, contrata a 

una psicóloga.



Cómo convertirse en un emprendedor digitalMindset necesario para convertirse en emprendedor/a digital

Abre tu mente, porque debes reaprender

• Somos el resultado de la educación que hemos tenido.

• Damos por sentadas verdades que no necesariamente lo son.

• Las personas que nos rodean nos empujarán a continuar con 

el mismo programa.

• Tomarla pastilla azul (Matrix) no es la vía más fácil.



Cómo convertirse en un emprendedor digitalMindset necesario para convertirse en emprendedor/a digital

Tú no eres un impostor

• El síndrome del impostor nos invade cuando 

sentimos que no merecemos lo que queremos 

obtener.

• El síndrome del impostor nos invade porque en algún 

momento nos dijeron que venderse a sí mismos es 

“fantasmear”.

• ¿Quién fue el canalla que dijo que sólo el número 1 

triunfa?

• Cambiar el chip hacia una mentalidad de abundancia.

https://publicatuprimerlibro.com/sindrome-impostor/
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Coste de oportunidad: la diferencia entre ahorrar y no invertir

• Coste de oportunidad: los recursos que dedicas a 

una tarea se los quitas a otra.

• El dinero no es el único activo que debemos 

gestionar como emprendedores.

• Entender el tiempo, energía y motivación como un 

activo.
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Por ejemplo...

¿Aprender y construirnos nuestra propia 

web o contratarla?

Escoge tu opción
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Aprender a motivarse en la soledad del emprendimiento

• Encontrar nuestro propósito.

• Ser capaces de establecer objetivos diarios, 

semanales, mensuales.

• Fijar hitos hacia nuestro objetivo.

• Asociar cada cosa que hacemos con el beneficio 

(objetivo) que perseguimos.

• Medir el avance y premiarnos.

• Grupos “master mind” como método de 

compromiso social.
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Aprender a gestionar nuestra energía, tiempo y productividad

• Disponer de un sistema de gestión de tareas. No 

sólo de una app.

• Establecer objetivos semanales, mensuales, 

trimestrales.

• Planificar con antelación el trabajo.

• Contar el tiempo que dedicamos a las tareas.

• Dejar espacio para los imprevistos.

• Comprender la necesidad o no de las tareas que 

realizamos.
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Ordena tus ideas, tus tareas y pon el foco en tus objetivos … 
PRÁCTICA
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Cuenta el tiempo que dedicas a cada tarea, ponles precio. Toma conciencia de tu tiempo

PRÁCTICA
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Realiza una planificación diaria y semanal (antes de que ocurra)
PRÁCTICA
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• Si quieres adquirir los mismos 

hábitos productivos que yo.

• Si quieres utilizar Todoist y 

sacarle el máximo partido

• Si quieres planificar y conseguir 

tus objetivos.

• Si no quieres un curso de 

productividad al uso.

https://vicampuzano.com/ira/apren

der-todoist

https://vicampuzano.com/ira/aprender-todoist
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El descanso y la renovación de energía como imprescindible del emprendimiento

• Aprende a trabajar al máximo cuando trabajes y 

disfrutar al máximo cuando disfrutes.

• Aprende a premiarte e incentivarte por tus propios 

logros.

• Aprende a felicitarte diariamente por conseguir cumplir 

tus objetivos.

• Toma una consciencia activa de tu avance y logros.



Cómo convertirse en un emprendedor digital

Uno de los mayores retos del nuevo 

emprendedor es adquirir competencias 

personales (mindset) por encima del Marketing, 

la técnica o las ventas

Mindset necesario para convertirse en emprendedor/a digital



Conceptualización del 

negocio digital. En busca 

del producto y el

mercado
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Combina pasión, experiencia y oportunidad o fracasa

PASIÓN EXPERIENCIA

OPORTUNIDAD

¿ÉXITO?

• Busca algo que te apasione, en lo que te 

guste trabajar, que disfrutes mejorando.

• Busca algo en lo que tengas experiencia 

real y valiosa

• Busca algo que los demás quieran, que 

aporte valor a los demás, que sirva.

Busca la conexión entre los tres puntos y 

tendrás más probabilidad de éxito.
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Debemos encontrar nuestro 

poder esencial, nuestra fuente 

de valor 
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Técnica práctica: mapa para encontrar tu idea ideal. Paso 1 rellenar el mapa.

Las 20 cosas que más me apasionan
Todo aquello que enciende la chispa en mi interior, que me 

mantiene en concentración, que disfruto.

Mis habilidades
Cosas en las que sé que soy bueno o la gente me dice que soy 

muy bueno. Puede ser innato o adquirido. Me puedo ayudar

preguntando.

Conocimiento específico
Cosas que sé hacer o que conozco que la gente de a pie no tiene

por qué saber. No hacen falta estudios reglados.

Retos que he superado en mi vida
Situaciones que he superado, retos a los que me he enfrentado y 

he sido capaz de superar…

victorespigares.com

http://victorespigares.com
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Guárdalo y olvídate de ello en 

un par de días

Ponte una alarma para retomarlo
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Encontrar tu idea ideal. Paso 2 encuentra puntos de unión y clasifícalos

Gama alta
Precio caro, pocos clientes. Tu producto será algo que provocará 

una gran transformación en pocas personas.

Gallina de los huevos de oro
Precio caro, muchos clientes. Tu producto provoca una gran 

transformación, por lo que puede venderse a un precio caro. 

Además, muchos clientes buscan esa transformación.

Por amor al arte
Precio barato, pocos clientes. Tu producto no puede venderse a 

un precio caro y, además, no a muchos clientes.

Mercado masivo
Tu producto se vende a un precio bajo pero cubre una necesidad 

común, con lo que tiene un mercado potencial muy alto.

Concepto de Ramit Sethi
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Busca puntos de conexión, 

busca tu idea, explora 

conceptos e ideas
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No vendemos un producto o un 

servicio. Solucionamos 

problemas
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El Estante de Murcia Alimenta. ¿Qué venden?

• ¿Gastronomía Murciana?

• ¿Productos de consumo?

• ¿Cajas con productos de alimentación?

• ¿Cajas regalo?

Venden: un servicio de confección de un regalo original y 

satisfactorio para bodas, bautizos, comuniones y eventos.

PRÁCTICA
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¿Qué vende Lowpost?

PRÁCTICA
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Buscando el problema a solucionar: la 

pirámide de Maslow
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Lienzo de modelo de 

negocio personal

“una buena forma de 

analizar y construir 

nuestro modelo de 

negocio basado en 

nuestra propia 

persona”

Ver también: 

http://innovationforsocialchange.org/tu-modelo-de-

negocio-personal-basado-en-la-metodologia-

canvas/

PRÁCTICA

http://innovationforsocialchange.org/tu-modelo-de-negocio-personal-basado-en-la-metodologia-canvas/
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¿Quién tiene el problema que queremos solucionar?: Buyer Persona

https://www.soyunamarca.com/como-definir-

tus-buyer-personas-y-mejorar-tu-marketing-

online/

PRÁCTICA
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Google Trends como herramienta para calcular la tendencia de nuestro mercado

PRÁCTICA
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Herramienta de 

palabras clave de 

Google

Utilízala para 

calcular la demanda 

que hay de tu 

servicio o producto
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Answer the 

public

¿Qué está 

preguntando o 

buscando la 

gente con 

respecto a mi 

producto o 

servicio?
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Estudio de la competencia con Similar Web
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Búsqueda de soluciones comportándonos como el cliente

La mejor forma de encontrar opciones es 

buscar como si tuviésemos el problema y 

tratásemos de solucionarlo
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El Modelo FTE Canvas
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Ejemplo práctico de modelo FTE Canvas

Fuente: 

http://www.cecarm.com/

emprendedor/estrategia

/el-fte-canvas-como-

forma-de-validar-ideas-

de-negocios-online-

37848

PRÁCTICA

http://www.cecarm.com/emprendedor/estrategia/el-fte-canvas-como-forma-de-validar-ideas-de-negocios-online-37848
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Pero, ¿cómo podemos ganar 

dinero con el negocio?
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Publicidad en línea

• Es tu último cartucho.

• La publicidad es una opción 

para ganar dinero, pero no 

es muy rentable salvo con 

nichos muy concretos y con 

mucho tráfico.
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Modelo de Afiliación

• Promocionamos productos de 

terceros a cambio de una comisión.

• No mantenemos stock, no tenemos 

producto.

• La responsabilidad de la 

transacción es del tercero al que 

recomendamos.

• Los clientes son del tercero al que 

recomendamos.

• Rápida implantación.

• Es muy rentable debido a la 

carencia de costes.
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Woozone: plugin de generación de afiliación con Amazon

Enlace: 

https://codecanyon.

net/item/woozone-

amazon-associates-

bundle-

pack/11240475

PRÁCTICA

https://codecanyon.net/item/woozone-amazon-associates-bundle-pack/11240475
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Servicio de poner de 

acuerdo a partes

• Nuestro servicio favorece que 

la parte A encuentre a la parte 

B como solución a su 

problema.

• Servimos de intermediarios de 

la transacción.

• Nos quedamos una parte de la 

transacción.

• Los clientes son nuestros.

• El control es nuestro.
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Prestar servicios
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Infoproductos

• Es un mercado que está 

creciendo mucho en España 

en los últimos años.

• En Brasil ya ha crecido y 

España se asemeja ahora al 

Brasil de hace unos años.

• Es muy escalable.

• Existe una gran demanda.

• Las posibilidades son casi 

infinitas.
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Drop Shipping
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Tienda online convencional
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Debemos encontrar nuestra mejor forma de 

aportar valor y convertirlo en la mejor solución a 

un problema determinado para un grupo de 

personas determinado



Validando nuestra 

propuesta de negocio 

digital 
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El concepto de Producto Mínimo Viable

https://gremyo.com/blog/probar-tu-producto-minimo-viable-mvp/

Se trata de conversar con tus primeros clientes (early adopter, en la 

terminología Lean startup) y comprobar, en base a sus acciones (no a sus 

palabras) si tu propuesta satisface sus necesidades o soluciona sus problemas. 

Y lo más importante, demostrar empíricamente que están dispuestos a pagar 

por tu propuesta. Nada más, nada menos.

• Identificas el perfil de tu cliente ideal.

• Sales a la calle en busca de ese cliente y tratas de encontrarlo a la vez que 

validas si existe, en la cantidad que necesitas.

• Descubres e identificas a tus competidores y pruebas sus soluciones.

• Construyes tu propio MVP.

• Vuelves donde tus clientes y les invitas a probar (pagando) tu MVP.
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Ejemplo práctico: TuitEvent PRÁCTICA
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Puedes probar tu producto creando la versión MVP: hacer una landing de venta 

y un temario y ver si consigues venderlo.

Aprende de lo que ocurra y así adaptas mejor tu propuesta y tu producto antes 

de producir.

PRÁCTICA
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Las 4 fases del negocio digital según Miquel Baixas

Activación Validación Escalado Liderazgo

https://escuelanuevosnegocios.com/
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Activación del negocio digital 

• Objetivo: conseguir un primer cliente.

• Encontrar el cliente ideal, el más acorde 

a tu Buyer Persona.

• No regalarle el trabajo, tiene que pagar 

por él.

• Conseguir un 100% de satisfacción.

• Aprender.
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Validación del negocio 

• Conseguir un pequeño grupo de 

clientes satisfechos.

• Aprender de la experiencia.
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¿Qué hacer después? 

• Construir el producto definitivo en base a lo 

aprendido.

• Explotar la experiencia con los clientes satisfechos.

• Elaborar procedimientos y mejorar la producción / 

rentabilidad.

• Ya tenemos producto. Ahora a escalar.
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Ejemplo real activación - validación - escalado … 

Activación Validación Escalado Liderazgo

https://vicampuzano.com/ira/aprender-todoist

Webinar Directo

25 alumnos

1.200 €

Grupo De Facebook.

Feedback

Curso

Embajadores y

afiliados.

Estrategia de Facebook Ads.

??????

https://vicampuzano.com/ira/aprender-todoist


Infraestructura del 

negocio digital 
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Modelo fiscal 

• Necesitamos disponer de los medios necesarios para facturar, 

gestionar pagos, cobros, etc.

• ¿Autónomo o S.L.?

• Necesitamos gestoría.

• Necesitamos herramientas de facturación.

• Presentación de impuestos y cumplimiento.
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PRÁCTICA
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Legislación aplicable. Clonar página 64 del documento CECARM 2017.



Cómo convertirse en un emprendedor digitalInfraestructura del negocio digital

https://vicampuzano.com/ira/lexblogger

PRÁCTICA
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• Encuentra tu nombre ideal

• Marca personal: tu nombre

• Proyecto: Marca, branding, sonoro, fácil de recordar.

• Servicio / producto: palabra clave.

• Hazte un logotipo: Canva, LogoMaker, 99Designs (bit.ly/crea-tu-logo)

• Registra perfiles de redes sociales. Todos a ser posible.

• Usa namecheckr.com para comprobar disponibilidad.

• Dominio Web + Alojamiento: Raiola Networks 

(https://vicampuzano.com/ira/raiola) o WebEmpresa 

(https://vicampuzano.com/ira/webempresa).

• Hazte una web: Wordpress + plugin Divi o Elementor.

PRÁCTICA

http://bit.ly/crea-tu-logo
http://namecheckr.com
https://vicampuzano.com/ira/raiola
https://vicampuzano.com/ira/webempresa
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Pagos y cobros: necesitas herramientas para cobrar 
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Hotmart para infoproductos
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Nuestro negocio digital requiere de la 

infraestructura necesaria para poder operar 

como tal, como un negocio



Publicidad y marketing
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Vías de adquisición de tráfico  

• Tráfico orgánico.

• Tráfico pagado con publicidad (GoogleAdwords, FacebookAds).

• Relaciones públicas con influencers.

• Marketing de contenidos.

• Relaciones públicas con prensa.

• Relaciones con afiliados.

• Marketplaces o portales temáticos.

http://www.cecarm.com/talleres/ciclo-de-talleres-formativos-cecarm-2017-taller-2-37734

https://www.youtube.com/user/ProyectoCECARM/videos
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Inbound Marketing  

• Realizamos un estudio de las necesidades de nuestro 

público objetivo.

• Construimos un plan de 52 artículos.

• Contratamos los artículos.

• Publicamos los artículos.

• Rentabilizamos el tráfico.

https://vicampuzano.com/ira/lowpost

3 CONTENIDOS GRATIS !

https://vicampuzano.com/ira/lowpost
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De nada sirve tener el producto más adecuado 

si nadie sabe que lo estamos ofreciendo

Publicidad y marketing



Ejemplo práctico. Cómo monté mi 

negocio digital y arranqué

facturando lo necesario para 

financiar mi estilo de vida

PRÁCTICA
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El "peor" momento para emprender 

• 36 años.

• Trabajo fijo.

• Una niña pequeña.
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¿Cuándo decidí que quería emprender? 

• Participando en una 

selección de personal.

• Me permití soñar.

• Exploré nuevas soluciones.

• Vi que no era tan 

descabellado.
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El primer paso: ¿qué espero de la vida?

• Quiero libertad horaria para conciliar realmente.

• Quiero trabajar en lo que me apasiona.

• Quiero dejar de conducir, olvidarme de los atascos.

• Quiero disponer de tiempo para investigar.

• Quiero tener tiempo para cuidar mi salud.

• Quiero estar ahí para cuando se me necesite.

• Quiero generar ingresos recurrentes que me proporcionen libertad financiera.
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¿Qué puedo hacer para financiar este estilo de vida?

• Me apasiona desgranar productos, servicios y negocios en busca de puntos de fricción.

• Soy bueno haciendo pensamiento crítico y encontrando vías de crecimiento.

• Soy bueno encontrando patrones y proponiendo soluciones creativas.

• Soy un buen Growth Hacker potencial.
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¿Cuánto necesito para poder vivir?
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¿Alguien estaría dispuesto a contratarme?  Ver: https://vicampuzano.com/ira/vic4u
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Ofrecer mis servicios por todas las vías que pueda para validar
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Resultado: 9 clientes interesados en la primera búsqueda

• No caer en la tentación de querer abarcar más 

de lo que te propusiste.

• Debes ser fiel a tu propósito.

• Escoger a los clientes en los que más valor 

puedas aportar, donde más te vas a divertir.

• Mantén la mentalidad de abundancia.



Cómo convertirse en un emprendedor digitalCómo monté mi negocio digital

¡Protégete y haz las cosas bien! Por ti y por tus clientes
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Siguientes pasos

• Céntrate en unos objetivos y alcánzalos.

• MIDE TUS PROGRESOS

• No caigas en la tentación de querer más 

y cargarte de objetivos innecesarios.

• Permítete descansar.

• Ten claros tus metas.

• Disfruta el presente.
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Conclusiones finales … 

• Existe una forma de construirnos el estilo de vida que queremos llevar a través del 

emprendimiento.

• La seguridad de un empleo estable es falsa. La inseguridad de un emprendimiento también.

• Para convertirnos en emprendedores digitales debemos adquirir capacidades (mindset).

• Podemos empezar a emprender sin perder la seguridad de ahora, pero requiere esfuerzo.

• Es posible construir un servicio y monetizar nuestra pasión, siempre que esta resuelva problemas 

o aporte un gran valor a los demás.

• Debemos empezar consiguiendo un cliente y madurando nuestro producto o servicio.

• Construiremos un PMV (Producto mínimo viable) y lo maduraremos y perfeccionaremos.
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SI NO MUERES, LLEGAS A TIERRA
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Gracias

Víctor Campuzano | @vicampuzano | vicampuzano.com

Cómo convertirse en un 

emprendedor digital

http://vicampuzano.com

